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ТОРГОВЛЯ БЕЛАРУСИ И РОССИИ
Почему белорусская экономика упадет глубже и больнее

Логика малой открытой экономики проста. Во время бума за счет внешней торговли и инвестиций она растет быстрее, чем другие страны. Зато во время падения она страдает больше, сокращая ВВП и уровень доходов. Нидерланды, Ирландия, Литва – все они по своей типологии схожи с Беларусью. Когда доля экспорта к ВВП превышает 60%, а общий объем внешней торговли – более 120% ВВП, в ситуации рецессии основных рынков сбыта (Россия, Украина, Германия, Нидерланды) резкого сокращения ВВП, бюджетного сжатия, безработицы и слома старых схем производства и распределения не избежать.
В январе – апреле 2009г. экспорт белорусских товаров в Россию составил $1,89млрд. Это на 47,6% меньше, чем за аналогичный период прошлого года. Общий товарный экспорт сократился на 48,6%. Мы ввезли из России товаров на $4,45млрд., что на 39,4% меньше. Весь импорт товаров страны упал на 32,9%. Это самый настоящий мощный болевой внешнеторговый шок. На подобные шоки может быть разная реакция. У белорусского правительства она как у одетенелого почти слепого и глухого старца, который продолжает улыбаться в ТВ камеру и твердить: «А мы все равно вырастем. А нам все равно повезет». 

За 4 месяца этого года доля России во внешней товарной торговле нашей страны составила 48%. Когда восточный сосед по разным причинам не покупает наши традиционные товары, у нас наступает кризис. Ответ на вопрос, почему не покупает, вторичен. Вопреки народной мудрости и здравому смыслу белорусские власти и руководители крупного государственного бизнеса 15 лет продолжали складывать яйца в одну корзину. И вот эта корзина разбилась. «Яйца» на сотни миллионов долларов (складские запасы) превратились в яичницу. Съесть ее за раз невозможно. Оставлять надолго тоже нельзя – испортится. 

Если бы это был только российский кризис, то в случае быстрой переориентации на другие рынки можно было бы ситуацию чуточку скорректировать. Однако белорусские госпредприятия не обладают нужной управленческой и маркетинговой гибкостью. Да и белорусские товары по своим потребительским свойствам – это явно не IPod-ы, Gilette-ы или Pampers-ы, чтобы даже в кризис нравится людям по всему миру. 
Нет надежды на соседей 

Надежда на Голландию, которая сама переживает острый кризис, явно не оправдываются. Экспорт в эту страну составил 18% от общего объема экспорта, но по сравнению с прошлым годом сократился на 51,5%. Не спасет нас и южная соседка Украина. За первые четыре месяца этого года мы продали ей на 59,8% меньше. На Украину пришлось 7,2% всего экспорта. Богатая Германия, будучи крупнейшим в мире экспортером, тоже страдает рецессией от мирового кризиса. Она купила от нас товаров на 45,7% меньше. Соседка Польша тоже экономит на импорте. За январь – апрель 2009г. она купила у нас товаров на 52,8% меньше, чем за такой же период 2008 года. Сократился экспорт в Великобританию (на 64,4%), Китай (21,8%) и Латвию (29,9%). А северная соседка Литва сократила свои покупки белорусских товаров на 68,9%. 

Таким образом, в нашем окружении нет стран, которые бы могли заместить экспорт из России. Все переживают далеко не лучшие времена. Правительства идут на жесткое сокращение госрасходов и инвестиций. Те, кто был поумнее, тратит накопленные резервы для адаптации к кризису и обновления производственной базы. Те, кто профукал период чрезвычайно благоприятной внешнеэкономической конъюнктуры, вынужден продавать активы. Беларусь находится во второй группе стран. 
Торговля продуктами питания 
Торговля с Россией в I квартале 2009г. закладывает формат торговли на весь год. Редко бывает слом тренда. Специфика физического и ценностного экспорта может служить основой для прогноза дальнейшей активности главного санитара российского рынка Г. Онищенко. Так, в январе – марте 2009г. по сравнению с аналогичным периодом 2008г. физический объем свежей и охлажденной говядины вырос на 40,6%, а стоимостной – на 31,5%. Такая же ситуация по замороженной говядине (+29,8% физического объема) и свинине (+30). В стоимостном выражении белорусские предприятия поставили на российский рынок говядины и свинины на $102,4млн., что на 21% больше, чем в Iкв. 2008г. При такой динамике не исключено, что российское аграрное лобби начнет активно возмущаться белорусской мясной экспансией. На фоне падающих цен на мировом рынке и неизменности технологий у россиян, естественно, возникают подозрения в запрещенном субсидировании мясного экспорта.

Динамика по молочным продуктам схожа с изменением мясной торговли. Так в I кв. 2009г. молока и несгущенных сливок в физическом объеме Беларусь продала России на 83,8% больше, а в стоимостном – только на 8,9%. Данная товарная статья дала $11,2млн. валютной выручки. Экспорт по статье «молоко и сливки сгущенные и сухие» в физическом объеме вырос на 21,3%, а в стоимостном упал на 40%. Физический экспорт пахты, йогурта и кефиров вырос на 12%, но в стоимостном упал на 8,4%. При практически неизменном объеме физического экспорта сливочного масла выручка по нему сократилась на 33,1%. Беларусь резко увеличила физический экспорт сыра и творога, на 45,9%, но выручка при этом сократилась на 1%. 

Мы также сократили стоимостной и физический объем экспорта яиц. Зато при падении физического объема экспорта колбас в Россию (минус 10,5%), выручка увеличилась на 6,9%. Это своеобразная колбасная загадка, потому что за I кв. 2009г. по сравнению за аналогичным периодом прошлого года цены на экспортное мясо упали на 11,1%. Неужели россияне во время кризиса начали ценить уникальную рецептуру белорусских колбас? 

Из пищевых продуктов отметим резкое падение экспорта рыбы (-61,5% в физическом выражении и 47,1% в стоимостном). Зато порадовали экспортеры сахара. Им удалось продать в Россию на 56,8% в физическом объеме и 33,9% в стоимостном. 
Промышленная депрессия 

Чрезвычайно успешным стал I квартал 2009г. для производителей цемента. В физическом объеме они продали в Россию в 69 раз больше, чем за аналогичный период прошлого года. Соответственно, и выручка выросла в 27,4 раза, превысив $3млн. Это не такие большие деньги, если учитывать блокировку цементных поставок прошлого года. 

По химическим товарам ситуация смешанная. Так полимеров этилена было подано в физическом объеме на 31,6% меньше, а в стоимостном падение составило 69,1%. В то время как полиацеталов и полиэфиров было продано на 52,7% больше при незначительном падении стоимостного объема (на 10,8%). 

Россияне заметно меньше купили шин, бумаги и картона, синтетических нитей. На удивление удержались на уровне прежнего года и по некоторым позициям даже превзошли его производители легкой промышленности. Белорусская верхняя женская одежда нравится россиянам гораздо больше, чем мужской текстиль. По первой позиции в Iкв. 2009г. физический объем остался практически неизменным при росте стоимостного объема на 5%, а по второй – падение физического объема на 56,7% и стоимостного – на 57,5%. Падение экспорта корсетных изделий в физическом выражении на 36% и в стоимостном на 48,6% говорит о том, что россиянки в кризис тоже начали экономить на столь важных частях своего гардероба. 

Противоречива ситуация по стройматериалам. Беларусь заметно меньше стала продавать керамической плитки, стекловолокна, зато существенно вырос экспорт полуфабрикатов из нелегированной стали. Резко упал спрос российского рынка на металлоконструкции из черных металлов, зато вырос экспорт гвоздей, кнопок и скоб. 

Кризис в российском автопроме и машиностроении предопределил падение экспорта двигателей внутреннего сгорания. В физическом объеме экспорт упал на 69,2%, а в стоимостном – на 78,5%. Непростые времена переживает Минский завод холодильников. Его экспорт упал в физическом объеме на 33,3%, а стоимостной – на 53,5%, до $29,1млн.). 

Есть над чем задуматься производителям дорожной техники. За I кв. 2009г. экспорт в физическом объеме упал на 83,1%, в стоимостном – на 86,1%. Это, по сути дела, остановка данного сектора, его тяжелейший кризис. 

Явно проспали время принятия адекватных антикризисных мер белорусские Машино- и автостроители. Экспорт тракторов и седельных тягачей в Россию в физическом выражении упал на 49,2%, в стоимостном – на 70,5%. Еще хуже положении по грузовым автомобилям. В физическом выражении экспорт в Россию упал на 82,9%, в стоимостном – на 88,1%. Такое состояние называется полным схлопыванием рынка. Крайне неприятное развитие ситуации. Дело в том, что предприятия машиностроительного и автомобильного сектора Беларуси работают на заемных средствах. Они продолжают производить продукцию на склад. Быстро растет объем «замороженного капитала» в неиспользуемых основных средствах. Ухудшается их финансовое положение. Большинство кредитов банков или правительства едва ли можно считать возвратными. Очевидно, что та небольшая группа предприятий, которая устояла на данном этапе глубокого российского кризиса, не может компенсировать Беларуси потери от попавшего в мясорубку структурного кризиса Минпрома и его гигантов. 

Не Россия заставляла создавать нас экономику, «заточенную» по десяткам важнейших товарных позиций исключительно на российский рынок. Соблазн восстановления старых хозяйственных связей на новый лад оказался слишком сильным для сотен белорусских предприятий. Во время бума они были на коне. Радовался и бюджет, и рабочая сила. Наступило время жесткой посадки. Это не миг, который быстро закончится. Это скорее длинная, опасная полоса промышленного и финансового ненастья. Рушатся остатки созданной еще в советские времена промышленной структуры. Однако России не нужен «хрупкий сосуд». Она предпочитает качественные активы. Их мало в списке тех предприятий, которые сегодня не могут продать свои товары в Россию. 
Доля России в экспорте отдельных белорусских товаров

	Товар
	Доля России от общего объема экспорта % в стоимостном выражении

	
	2003
	2006
	2007 
	2008
	I кв. 2009 

	Мясо
	99,9
	99,9
	99,9
	99,7
	99,96

	Телевизоры
	98
	89,7
	95,9
	97,6
	98,1

	Обувь
	93,9
	88,7
	90,1
	91,9
	93,3

	Трансформаторы 
	-
	94,6
	93,9
	95,2
	91,0

	Бытовая аппаратура для приготовления пищи 
	88,2
	81
	79,9
	81,4
	89,2

	Обои
	75,5
	73,7
	76,7
	78,0
	84,5

	Холодильники
	85,2
	82,5
	81,4
	80,2
	84,0

	Молоко
	98,7
	96,2
	87,9
	92,3
	84,1

	Дорожная техника
	-
	84
	84,1
	86,7
	82,1

	Рыба
	98,7
	82
	80,5
	79,0
	80,6

	Плитка керамическая
	80,8
	50,8
	55,5
	66,2
	79,5

	Тара пластмассовая
	-
	86,2
	85,7
	80,5
	79,2

	Металлообрабатывающие станки
	77,8
	72
	74,9
	72,8
	76,6

	Двигатели внутреннего сгорания
	-
	82,1
	84,1
	85,7
	74,0

	Мебель
	77,1
	72
	72,8
	77,7
	72,6

	Подшипники
	67,3
	65,3
	65,3
	65,5
	64,8

	Стекловолокно
	-
	49,8
	48,2
	55,8
	57,6

	Прицепы, полуприцепы
	84,8
	80,9
	78,1
	77,5
	56,4

	Провода изолированные
	-
	74,5
	70,6
	70,4
	56,5

	Седельные тягачи
	80,2
	75,3
	80,6
	79,2
	54,6

	Лекарства 
	70
	56,5
	59,3
	57,9
	54,5

	Волокна синтетические
	70,2
	59,8
	54,3
	49,5
	51,0

	Шины
	69
	31,7
	38,4
	41,3
	45,5

	Тракторы
	49
	48,6
	45,8
	54,3
	37,0

	Грузовые автомобили
	75
	68,9
	65,6
	69,8
	36,1

	Полимеры этилена
	54,7
	41,3
	42,8
	41,0
	26,9

	Черные металлы
	44
	28,8
	38
	33,0
	18,8


Источник: Белстат 2003, 2006 - 2009 
Торговля товарами Беларуси и России 2004 – 2008, в млн. USD
	Товар
	Экспорт 
	2008 к 2007%
	Импорт 
	2008 к 2007 %

	
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	
	2004
	2005 
	2006
	2007
	2008
	

	Всего
	6463
	5716
	6845
	8879
	10585
	19,2
	11143 
	10118
	13099
	17205
	23604
	37,2

	1. Минеральные продукты
	294,7
	72
	96,7
	129
	152
	17,9
	4519
	5547
	7285
	10069
	14099
	40,0

	2. Машины, механизмы оборудование
	1210
	1063
	1331
	1801
	2087
	15,9
	1388
	780
	1024
	1342
	1724
	28,4

	3. Продукция химической отрасли
	181
	156
	176
	198
	234
	18,0
	529
	403
	572
	650
	981
	50,9

	5. Готовые пищевые продукты
	438
	414
	323
	311
	335
	7,8
	429
	328
	377
	467
	548
	17,4

	6. Текстиль и изделия из него
	593
	484
	551
	643
	720
	12,0
	290
	154
	175
	179
	202
	12,9

	7. Средства наземного транспорта
	1110
	1029
	1336
	1823
	2106
	15,6
	327
	249
	287
	355
	501
	41,1

	8. Недрагоценные металлы и изделия из них
	645
	561
	641
	941
	1147
	21,9
	1831
	1325
	1762
	2210
	3100
	40,3

	9. Пластмассы, каучук, резиновые изделия
	340
	317
	447
	584
	683
	17,0
	583
	375
	483
	593
	796
	34,2

	10. Животные, продукция животного происхождения
	542
	688
	894
	1084
	1419
	31,0
	123
	111
	121
	133
	153
	15,0

	11. Бумага, картон
	134
	120
	135
	167
	192
	15,3
	241
	170
	221
	256
	310
	21,1


Источник: Минстат РБ 2005 - 2009 гг. 

Сравнение динамики развития экономики Беларуси и России,

январь – апрель 2009г.

	Показатель
	Январь – апрель 2009г. в % к январю-апрелю 2008.
	Январь – апрель 2008г. в % к январю – апрелю 2007г. 

	
	Беларусь
	Россия
	Беларусь
	Россия

	ВВП
	101,2
	90,5
	110,4
	108,7

	Промышленность
	96,4
	85,1
	113,3
	106,9

	Сельское хозяйство
	106,6
	101,5
	106,5
	105,9

	Грузооборот транспорта 
	83,8
	82,3
	108,7
	105,1

	Оборот розничной торговли
	105,5
	97,8
	120,5
	116,5

	Экспорт (I квартал)
	54,0
	52,6
	165,0
	153,6

	Импорт (I квартал)
	68,4
	63,3
	156,0
	140,8

	Инвестиции в основной капитал
	116,3
	84,2
	124,4
	124,0

	Индекс потребительских цен 
	115,2
	113,6
	113,4
	113,2

	Реальная зарплата
	102,4
	98,6
	108,3
	113,8


Источник: Белстат РБ, Федеральный орган статистики РФ, май 2009 

Качество бюджетного планирования Беларуси, 2004 – 2009гг.
	Показатель
	2005
	2006
	2007
	2008
	2009

	
	Прогноз
	Факт
	Прогноз
	Факт
	Прогноз
	Факт
	Прогноз
	Ожидаемое исполнение
(в октябре 2008)
	Факт
	Прогноз

(ноябрь 2008)
	Прогноз (апрель 2009)

	Доходы консолид. бюджета в % ВВП
	44,7
	48.4
	46,1
	48,45
	44,3
	50
	44,5
	50,5
	50,9
	46,9
	40,5

	Разница между фактом и прогнозом по доходам (процентных пункта)
	+3,7
	+2,35
	+5,7
	+6,4
	-6,4 

(разница в прогнозе)

	Расходы консолид. бюджета в % ВВП
	46,2
	48
	47,6
	47,02
	46,2
	49,6
	46,4
	48,3
	49,5
	48,7
	40,5

	Разница между фактом и прогнозом по расходам 

(процентных пункта)
	+1,8
	-0,58
	+3,4
	+3,1
	-8,2


Источник: законы о бюджете РБ 2005 – 2009гг. 
25 требований белорусской власти и иностранных инвесторов друг к другу

	№
	25 требований белорусской власти к иностранным инвесторам 
	25 требований иностранных инвесторов к белорусской власти 

	1. 
	Не увольнять работников, принимая на работу преимущественно белорусских граждан. 
	Покупать контрольный пакет акций по реальным рыночным ценам (на открытом аукционе, например), приобретать право собственности на землю, т. е. включать землю в полноценный коммерческий оборот. 

	2. 
	Повышать зарплату согласно плану правительства.
	Иметь реальную возможность защищать свои права в независимом суде. 

	3. 
	Выплачивать зарплату в размере, определяемом единой тарифной сеткой.
	Иметь право оптимизировать занятость под свой бизнес план и реальный спрос, который оценивает сам инвестор

	4. 
	Быть готовым к удовлетворению «рекомендаций» органов госуправления по найму сотрудников.
	Право самостоятельно определять размер вознаграждения своим сотрудникам.

	5. 
	Покупать активы по «старым» ценам.
	Легкость найма и увольнения работников, включая иностранцев. 

	6. 
	Приобретать не контрольный пакет акций и без права собственности на землю. 
	Наличие устойчивой финансовой инфраструктуры и банковской системы, работающих согласно международным нормам и стандартам. 

	7. 
	Платить за весь пакет акций сразу же, «живыми» деньгами.
	Низкие простые налоги, легкие в уплате и администрировании. 

	8. 
	Брать на баланс (или поддерживать «добровольно») с/х предприятия.
	Неизменность налогового законодательства и нормативного поля, регулирующего деятельностью бизнеса в целом.

	9. 
	Сохранять на балансе непроизводственные активы (лагеря, библиотеки, памятники, школы и т.д.).
	Простые, дешевые и быстрые процедуры открытия и закрытия бизнеса.

	10. 
	Продавать на внутренний рынок часть продукции по «социальным» ценам, т. е. по себестоимости или ниже ее.
	Наличие эффективной процедуры банкротства, защиты прав кредиторов и акционеров.

	11. 
	Согласиться с тем, что определенные услуги для иностранцев (гостиницы, связь, аренда) по определению дороже («ведь вы, иностранцы, богаче»).
	Непротиворечивость и простота бухгалтерского учета, направленного на нужды собственника, а не налоговых органов.

	12. 
	Учитывать и не перечить государственным монополистам и их дискриминационным практикам: дотациям и субсидиям из бюджета, приоритетному доступу к ресурсам и имуществу государства, розничной сети, налоговым льготам, заниженным арендным ставкам и т.д. 
	Низкая инфляция, стабильность валютного курса и макроэкономических показателей в целом. 

	13. 
	Адаптироваться к плановому характеру штрафов, принятых в Беларуси, т. е. к тому, что вне зависимости от количества нанятых бухгалтеров и консультантов многочисленные контрольные органы все равно найдут ошибки в бухучете и отчетности. 
	Принятие сертификатов качества и соответствия, выдаваемых госорганами стран-инвесторов, а также ЕС, США, России. 

	14. 
	Инвестировать предпочтительно в сельскую местность и малые города, а также в убыточные предприятия, объекты незавершенного строительства – и чтобы 100% продукции шло на экспорт с полным поступлением валютной выручки в страну. 
	Наличие высококвалифицированной и относительно недорогой рабочей силы. 

	15. 
	Выполнять прогнозные показатели правительства по темпам роста (например, «обеспечить рост выпуска товаров на 10-15%»).
	Наличие качественной инфраструктуры (дороги, связь, электричество, водоснабжение, канализация, аэропорты, ж/д).

	16. 
	Согласиться с жестким нормированием затрат и рентабельности.
	Беспрепятственный доступ на рынки соседних стран, в первую очередь, России и ЕС (для полноценного включения производств в Беларуси в горизонтальные и вертикальные цепочки международных ТНК).

	17. 
	Принять правила ценового регулирования (повышение и снижение цен согласуется с органами власти)
	Наличие внутренних качественных поставщиков сырья, комплектующих, а также бизнес услуг (консалтинг, аудит, бухучет, маркетинг, логистика и т.д.)

	18. 
	Инвестировать преимущественно в те сферы и предприятия, которые входят в список приоритетов правительства.
	Беспрепятственный доступ на все сегменты внутреннего товарного рынка, отсутствие ограничений и «рекомендаций» по поставкам на внутренний рынок. 

	19. 
	Инвестировать туда и так, чтобы, с точки зрения отраслевых министерств, не создавать «чрезмерную конкуренцию» существующим белорусским предприятиям. 
	Наличие качественной финансовой инфраструктуры (банки, страховые компании, лизинг, инвестиционные структуры и т.д.).

	20. 
	Принять как данность обязательную норму продажи определенной части валютной выручки, учитывая возможность ее увеличения в зависимости от потребностей государства. 
	Эффективная деятельность таможни (быстрое оформление, отсутствие таможенных пошлин или одинаковые ставки с основными рынками (ЕС), соответствие внешнеторгового обмена нормам и стандартам ВТО.

	21. 
	Быть готовым к повышению ставок налогов и сборов, изменению методики их уплаты, к введению новых обязательных платежей в течение календарного года. 
	Возможность кредитования на внутреннем рынке.

	22. 
	Принять, как данность, ограничения на покупку валюты и оплату заграничных контрактов, а также на использование наличных денег. 
	Возможность заниматься большинством видов экономической деятельности без лицензий, разрешений и прохождения других бюрократических процедур. 

	23. 
	Быть готовым подчиняться решениям правительства (владельца контрольного пакета акций) по распределению прибыли в пользу внебюджетных фондов
	Доступ к покупке или долгосрочной аренде недвижимости (офис, склад, производственные помещения) для ведения бизнеса. 

	24. 
	Воспринимать как данность, что государство, как заказчик, может существенно задержать оплату услуг и товаров или вообще за них не заплатить.
	Защита прав интеллектуальной собственности. 

	25. 
	Считать белорусский суд справедливым, объективным и независимым от исполнительной власти.
	Принятие страной международных стандартов распространения информации, банковского надзора, аудита, рынка ценных бумаг. 


Источник: версия НИЦ Мизеса АЦ «Стратегия», июнь 2009 
Отдельные показатели функционирования белорусской экономики

· Реальные доходы консолидированного бюджета Беларуси в январе – апреле 2009г. снизились на 16,5% по сравнению с аналогичным периодом 2008г. 

· Доходы консолидированного бюджета Беларуси в январе – апреле 2009г. составили 47,85 ВВП по сравнению с 56% за аналогичный период 2008г. Расходы консолидированного бюджета за январь-апрель 2009 г. составили 47,7% (за январь-апрель 2008 г. – 48,7%).
· Выручка от реализации товаров и услуг организаций за январь-апрель 2009 г. в текущих ценах составила уменьшилась на 0,2% по сравнению с январем-апрелем 2008 г. при росте потребительских цен за этот период на 15,2%. За апрель выручка от реализации была меньше на 8,3%, чем за март.
· Рентабельность реализованной продукции, работ, услуг в январе-апреле
2009 г. составила 9,8% против 14,9% в январе-апреле 2008 г., рентабельность продаж соответственно – 5,8% против 8,5%. 
· Прибыль от реализации товаров и услуг за январь-апрель
2009 г. уменьшилась на 31,4% по сравнению с январем-апрелем 2008 г. при росте потребительских цен за этот период на 15,2%. За апрель прибыль упала на 28% по сравнению с мартом 2009г.

· За январь-апрель 2009 г. организациями республики было получено Br4,6 трлн. прибыли до налогообложения, или на 35,1% меньше, чем за январь-апрель 2008 г. Чистая прибыль составила 3 трлн. рублей, что на 38,2% меньше, чем в январе-апреле 2008 г. при росте потребительских цен за этот период на 15,2%. За апрель чистая прибыль составила 859,9 млрд. рублей, или на 36,6% меньше, чем за март.
· Суммарная задолженность на 1 мая 2009 г. составила Br90,7трлн. (~$32млрд. при планируемом годовом ВВП в 2009г. ~46млрд.) и по сравнению с 1 мая 2008 г. увеличилась на 37,5% при росте потребительских цен за этот период на 14,7%. На кредиторскую задолженность приходилось 50,1% всей суммарной задолженности.

· Задолженность по кредитам и займам на 1 мая 2009 г. составила
Br45,3трлн. и выросла по сравнению с 1 мая 2008 г. в 1,5 раза. По сравнению с началом года она увеличилась на 18,6%.

· Суммарная просроченная задолженность на 1 мая 2009 г. составила 
Br7,7трлн., что в 1,6 раз больше, чем на 1 мая 2008 г. при росте потребительских цен за этот период на 14,7%.
· Просроченная задолженность по кредитам и займам на 1 мая 2009 г. составила Br720,8 млрд. и выросла по сравнению с 1 мая 2008 г. в 1,5 раза. По сравнению с началом года она увеличилась в 1,5 раза, в том числе за апрель – на 9%.
· По сравнению с началом года внешняя кредиторская задолженность выросла на 46,3%, в том числе за апрель – на 3%. 
· Внешняя просроченная кредиторская задолженность на 1 мая 2009 г. по сравнению с 1 мая 2008 г. увеличилась в 3 раза, внешняя просроченная дебиторская задолженность – в 2,5 раза при росте потребительских цен за этот период на 14,7%.
· Объем рублевой денежной массы (М2) на 1 мая 2009 г. составил Br16,9 трлн. и по сравнению с 1 мая 2008 г. уменьшился на 2,2% при росте потребительских цен за этот период на 14,7%. По сравнению с началом года он уменьшился
на 17,7%.
· Кредитование банковской системой отраслей экономики и населения (остатки задолженности по выданным кредитам) на 1 мая 2009 г. составило Br51 трлн. и по сравнению с 1 мая 2008 г. увеличилось в 1,6 раза при росте потребительских цен за этот период на 14,7%.
· Остатки задолженности по выданным кредитам в национальной валюте 
на 1 мая 2009 г. составили Br34,2трлн. или 67% от общей суммы кредитных вложений.
· Соотношение запасов готовой продукции и среднемесячного объема производства на промышленных предприятиях, учитываемых в текущем порядке, в январе-мае 2009 г. в фактических ценах составило 94,9% 
(в январе-мае 2008 г. – 52,6%)
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